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Welkom door Harry-Jan Bus 
(Theater Walhalla)



De toekomst van geven door 

Dr. Stephanie Koolen-Maas
(Centrum voor Filantropische Studies, 

Vrije Universiteit Amsterdam)



• Inzichten over de omvang en 
ontwikkelingen op de particuliere geef- 
donatiemarkt
• Huishoudens

• Nalatenschappen

• Bedrijven

• Wat kunnen goededoelenorganisaties 
doen om hun kansen op de 
particuliere geef- en donatiemarkt te 
vergroten? 



Trend naar lokaal geven



Trend naar lokaal geven

Ook bedrijven sponsoren en geven veel aan lokale 
goededoelenorganisaties

Bron: Geven in Nederland 2024
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Aandeel huishoudens dat aan minstens één 
lokaal goed doel doneert neemt toe

Percentage van huishoudens van overwegend Nederlandse 

herkomst dat geeft aan lokale goededoelenorganisaties, 

2018-2022 (in %)

Percentage van sponsoring en giften aan goededoelenorganisaties in dezelfde 
vestigingsgemeente in 2022 (in %)



Nalatenschappen aan
 

goededoelenorganisaties zullen toenemen



Waarom nalaten aan 
goededoelenorganisaties?

1. Financiële situatie van de erflater ↑;

2. Samenstelling achterblijvende familie;
- Partner ↓
- (klein)kinderen ↓

3. Financiële situatie achterblijvende familie ↑

4. Herkomst van het vermogen
- Verkregen uit werk of een eigen onderneming ↑
- Vermogen dat op een andere wijze is verkregen (o.a. familiekapitaal) ↓

5. Omdat iemand gevraagd wordt om na te laten (zowel actief als

passief) ↑



54% van de 55-plussers heeft een testament; 
8% hiervan laat na aan een goed doel

Bron: Geven in Nederland 2024; CBS 2023

Percentage mensen van overwegend Nederlandse herkomst met testament 
en met nalatenschap aan een of meer goededoelenorganisatie in 2023 (in 
%)

Percentage mensen van overwegend Nederlandse herkomst van 55 jaar en 
ouder met testament en met nalatenschap aan een of meer 
goededoelenorganisaties in 2023 (in %



Trend: de waarde van nalatenschappen aan 
goededoelenorganisaties neemt toe

Bron: Geven in Nederland 2024

Totale inkomsten uit nalatenschappen (in € miljoenen), 2001-2022



De trend zal doorzetten en versnellen

1. Er komt een grote 
intergenerationele 
vermogensoverdracht aan;

2. Het percentage mensen dat nalaat 
aan goededoelenorganisaties zal 
toenemen;
• Omdat het aantal alleenstaanden 

toeneemt;
• omdat het aantal kinderlozen toeneemt;
• Omdat het aantal (vermogende) ouderen 

dat komt te overlijden toeneemt 
(vergrijzing)
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Bron: Geven in Nederland 2024; CBS 2023

Aandeel vrouwen in geboortecohorten na 1935 dat kinderloos blijft (in %), 
geboortecohorten 1935 - 1998



De komende jaren zullen meer mensen komen te 

overlijden, zullen meer mensen nalaten aan

goededoelenorganisaties én zal de gemiddelde

waarde aan nalatenschappen toenemen. 

Bron: Geven in Nederland 2024; CBS 2023



Kunnen we de waarde van de nalatenschappen 
aan goededoelenorganisaties voorspellen? 

• Zicht op nalatenschappen is beperkt:

• Niet alle goededoelenorganisaties met inkomsten uit nalatenschappen rapporteren 
aan CBF;

• Gegevens over nalatenschappen aan Algemeen Nut Beogende Instellingen (ANBI’s) is 
enkel tot 2005 informatief (gat van Johan Cruijff); ANBI’s betalen sinds 2005 geen 
erfbelasting meer over nalatenschappen;

• Wanneer de erfenis gedeeld wordt tussen een goededoelenorganisatie en andere 
verkrijgers wordt er wel aangifte gedaan van de erfenis. 

• Andere onzekere factoren:
• Sterftecijfers
• Vermogensgroei (ook afhankelijk van ontwikkelingen op de huizenmarkt, 

arbeidsmarkt en de gezondheidszorg)

Bron: Geven in Nederland 2024; CBS 2023



Gouden eeuw van de filantropie (2013)

Waarde van nalatenschappen aan goededoelenorganisaties per jaar (in € 
miljoenen), 2012‐2059

Bron: Bekkers (2013)

Inkomsten uit 
nalatenschappen stijgen 
door tot 2048 tot een 
waarde van € 2,5 miljard 
per jaar

Cumulatief is dit een waarde 
van € 86 miljard euro tot 
2059.



Tot zover is er geen rekening gehouden met de 
toename in het aantal kinderloze vrouwen

Bronzen eeuw van de filantropie

Een lichte afname in de kans dat goededoelenorganisaties nalatenschappen ontvangen en een geremde 
vermogensgroei (2,93%)

Gouden eeuw van de filantropie

Een lichte afname in de kans dat goededoelenorganisaties nalatenschappen ontvangen en een sterkere 
vermogensgroei (5,23%)

Platina eeuw van de filantropie

Een toename van de kans dat goededoelenorganisaties nalatenschappen ontvangen door het toenemende 
aandeel kinderloze vrouwen, en een geremde vermogensgroei (2,93%)

Diamanten eeuw van de filantropie

Een toename van de kans dat goededoelenorganisaties nalatenschappen ontvangen door het toenemende 
aandeel kinderloze vrouwen, en een sterkere vermogensgroei.

Bron: Geven in Nederland 2024; CBS 2023



Inkomsten uit nalatenschappen stijgen door tot 2048 tot 
een waarde van ten minste € 2,1 miljard per jaar

Waarde van de voorspelde inkomsten uit nalatenschappen voor 
goededoelenorganisaties, 2023–2048 (in € miljarden)

Bron: Geven in Nederland 2024



Cumulatieve inkomsten uit nalatenschappen 
tot 2059 tussen de € 67 en € 186 miljard

Cumulatieve waarde van de voorspelde nalatenschappen aan 
goededoelenorganisaties, 2020–2059 (in € miljarden)

Bron: Geven in Nederland 2024; CBS 2023



Wat kunnen goededoelenorganisaties op dit 
moment doen?

• Meer wervingsinspanningen van goededoelenorganisaties rondom nalaten, kan 
leiden tot meer nalatenschappen aan goededoelenorganisaties.
• Investeren in fondsenwerving uit nalatenschappen is een investering voor de langer termijn 

(+/- 7 á 15 jaar).

• Grote nationale goededoelenorganisaties hebben de middelen voor deze investeringen; Kleine 
lokale goededoelenorganisaties veelal niet (én investering enkel in fondsenwerving die zich 
direct terugverdiend). 

• Inspelen op de trend naar meer lokaal geven



Een Lokale Goededoelengids Rotterdam door

Jeroen Kuyper en Melanie Post van Ophem



Wat betekenen de landelijke cijfers voor 
Rotterdam?

• Tot 2060 > € 3 miljard vererfd aan  goededoelenorganisaties

• Tot 2060 > € 3,7 miljard gedoneerd aan goededoelenorganisaties

• Demografische correctie 10 %

In/vanuit Rotterdam zal tot 2060 ten minste € 6 miljard gedoneerd en

nagelaten worden aan goededoelenorganisaties.

• 150 miljoen per jaar door Rotterdammers aan goededoelenorganisaties.  



Waar gaat (of kan) dat geld naartoe?

• Nationaal versus lokaal > niet in balans om logische redenen.

• In Rotterdam op basis van landelijke cijfers tussen de 4.000 en 5.000 
goededoelenorganisaties (klein en groot, professioneel en minder 
professioneel..) lokaal actief.

• Vaak niet voldoende kennis en/of middelen om nalatenschappen en 
donaties te werven. Staan dus op achterstand.



Welke initiatieven

bestaan er al?



Lokale Goededoelengids Rotterdam

Doel: Lokale goededoelenorganisaties onder de aandacht brengen van donateurs, 
erflaters, bedrijven en serviceclubs die op zoek zijn naar een goed doel in de eigen 
omgeving.

Hoe? Lokale doelen mee laten doen in “de groeimarkt” van nalatenschappen en 
giften. Met de juiste marketing eromheen wordt “geven”, en in het bijzonder “lokaal 
geven” extra gestimuleerd.

Ambitie: verschuiving 15-20% extra naar lokaal.

Focus op vier sectoren: 
Buurt & Wijk          Kunst & Cultuur Milieu & Natuur Sociaal & ]Maatschappelijk



Lokale Goededoelengids

• Opgezet door Jan de Rond, Den Bosch, Alkmaar etc., aantoonbare positieve 
resultaten.

• Format, look & feel en digitale infrastructuur aanwezig (vergoeding).

• Opgenomen goede doelen voldoen aan strenge criteria van 
betrouwbaarheid, doelmatigheid, continuïteit en (sociale) duurzaamheid.

• Ruimte voor lokale wensen/vereisten.

• Deelnemende doelen doen bijdrage aan kosten in stand houden gids.

• Opstart financiering nodig >  ”werving en selectie” en ”marketing”. 



Lokale 
Goededoelengids
• Opgezet door Jan de Rond;

• Aantoonbare positieve resultaten;

• Format, look & feel en digitale 
infrastructuur aanwezig (vergoeding);

• Opgenomen organisaties voldoen aan 
strenge criteria van betrouwbaarheid, 
doelmatigheid, continuïteit en (sociale) 
duurzaamheid;

• Ruimte voor lokale wensen/vereisten;

• Deelnemende doelen doen bijdrage aan 
kosten in stand houden gids.

• Opstart financiering nodig m.n. voor  
werving en selectie, en marketing. 



• De reële ambitie is om € 30 miljoen per jaar (extra) gedoneerd of 

nagelaten te krijgen aan goede doelen in Rotterdam

• Dit vooral direct vanuit particulieren (en Rotterdamse bedrijven) en is in 
aanvulling op fondsen, subsidies et cetera. 

• Rotterdamse particuliere donateurs en erflaters krijgen meer (lokale) 
keuze; lokaal geven wordt gestimuleerd.

• Vele maatschappelijke initiatieven die Rotterdam mooier, beter en sterker 
maken ontvangen hierdoor extra financiële steun.

Hiervoor is een eenmalige opstart investering benodigd van € 120.000



Financiering

Opstart

Selectie/benadering, criteria-toetsing, onboarden en 
tekst-redactie en verder onderhoud en up to date 
houden van e.e.a. alsmede de marketing van het 
platform vergt gezien omvang en scope in Rotterdam 
professionele en structurele inzet.

Feitelijke werkzaamheden (bullet 1)  zullen verricht 
worden door een betaalde kracht(en) eventueel 
aangevuld met vrijwilligersuren.

Doel is om binnen 1 jaar na start 200 deelnemers 
(frontrunners) in de gids opgenomen te hebben. Dit 
vergt in jaar 1 een buitengewone investering aan 
manuren.

Hiertoe zal Stichting lokale goededoelengids
Rotterdam worden opgericht met een 
onbezoldigd, waar het kan met raad en daad 
support gevend, bestuur.

Continuïteit

Na jaar 1  zal het aantal manuren afnemen en 
verdeeld worden tussen onderhoud alsmede 
werving van 20-50 nieuwe deelnemers p.j.

Vanaf jaar 1 wordt de gids grotendeels 
draaiende gehouden vanuit de eigen bijdrage 
van de deelnemers. 



1 1.500 uur op basis van 10 uur per deelnemend goed doel/gemiddeld EUR 50 p/u
2 500 aan te trekken vrijwilligersuren/bijdrage instellingen/inzet bestuursleden



Werking en nut van een lokale goededoelengids

in de praktijk door Jan de Rond

(Lokale Goededoelengids.nl)



Afsluiting door Harry-Jan Bus 
(Theater Walhalla)



Wilt u de vrijgevige 
Rotterdammer ook overzicht 
en een lokale keuze geven?

Schenk aan organisaties 

die het verdienen
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